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Experiencia exitosa de Billetera con
adquirencia extendida



Sobre IN Switch

IN Switch es lider global en tecnologias financieras méviles.

Desde hace +15 anos ayudamos a gobiernos y empresas a ofrecer servicios financieros moviles

Masivos a través de soluciones innovadoras.
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Nuestros Clientes
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Productos y Soluciones

SERVICIOS FINANCIEROS ARPU UP RECARGA ELECTRONICA
MOVILES Suite
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. Como Funciona?
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Los Usuarios acceden su billetera moévil mediante

distintos tipos de DISPOSITIVOS: smartphones, tablets,

teléfonos legados o via Web.

MULTIPLES MEDIOS DE PAGO
DINERO ELECTRONICO
Cuentas Bancarias

Tarjetas de Crédito / DEBITO
Tarjetas de Regalo

1SO8583

MTS interactla con diversos Sistemas Externos
SISTEMAS COMERCIALES / ATM / CUENTAS BANCARIAS /
TARJETAS DE CREDITO / TERMINALES POS

Plataforma Multicanal



Que es @m’rs

MTS la plataforma de servicios financieros moviles de IN Switch
por billetera electronica, que permite a sus suscriptores utilizar

su dispositivo movil para realizar transacciones financieras, al  [[\5 it lee) 14
. Y . . S
igual que utilizan dinero en efectivo. FINANCIERAS

MTS permite crear un completo ecosistema de dinero
electronico y medios de pago tradicionales,

. . COMERCIOS
integrando todos los actores involucrados. UL AnoR

Canales diversificados para el acceso a los Integrable a sistemas existentes llos fondos se almacenan en el sistemal o

Bancarizados JlSe1ei0s :
No bancarizados servicios financieros CUENTAS BANCARIAS, TARJETAS DE CREDITO-DEBITO. en una cuenta bancaria.




MTS Casos de Uso
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GESTION DE 2=y

CUENTA MOVIL

| La segmentacion permite que los servicios
| | l I SEGMENTACION puedan aplicarse segun el perfil del cliente.



MTS Casos de Uso

GESTION DE
CUENTA MOVIL
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|. | I SEGMENTACION

La segmentacion permite que los servicios
puedan aplicarse segun el perfil del cliente.




MTS Casos de Uso

| 2 La segmentacion permite que los servicios
| | l I SEGMENTACION puedan aplicarse segun el perfil del cliente.



MTS Casos de Uso

l I SEGMENTACION La segmen'gaaon perrplte que !os servicios
| | puedan aplicarse segun el perfil del cliente.



MTS Casos de Uso 2

- MICRO ACCESO A CTAS BANCARIAS
SEGUROS TARJETAS DE CREDITO

TARJETAS DE DEBITO

PRESTAMOS
NANO CREDITOS
SOBREGIROS
SUBSIDIOS
BILLETERAS @
DE AHORRO @ ®
e
BILLETERAS
DERIVADAS E “
e 8
COLECTAS Y
RECAUDACIONES
PAGO DE SERVICIOS
NOMINA FINANCIEROS
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I SEGMENTACION La segment'amon perr’nlte que !os servicios
| | I puedan aplicarse segun el perfil del cliente.
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El Ecosistema

MACROECOSISTEMA

o Empresas
IM pULSORES de Servicios Privados

= Regulacion (transparencia,
[imites, monto, funcionamiento,

Sector Transporte
’ FACILITADORES

= Auto registro de personasy
comerciantes.

Sector Financiero
Empresasde

1A i i Servicios Publicos
operacion e incentivos). = Oferta de productos acorde
= Interoperabilidad. .
) a las necesidades
= |ncentivos tributarios. Comercios Gobierno

comercialesy financieras
de la poblacion.
= Solucionesagndsticas de
Empresas de tecnologia.
Consumo Masivo K .
= Omnicanalidad.

. . . Aceptantes
= Precios bajos para el usuario.

= Tarifas bajas de interoperabilidad.
= Amplia coberturay capilaridad. '
= Multiplicidad de medios de pago. C°,T;;§LZ§

Empresas de Sector Turismo

Ventas Directas

Sector de Telecomunicaciones

Aumentode la Mejora de Mejora en el
seguridad eficiencia en acceso a servicios
Estrategia Pais ciudadanay gestion de y disminuciénde
disminucion del subsidiosy planes atencién en
efectivo solidarios locales

Disminucién del
costo de
intermediacion

financiera



Adquirencia

Directa

La adquirencia directa es facilmente implementada
por los Proveedores de grandes marcasy su red de
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distribuidores.
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Proveedor

Los distribuidores visitan los
Puntos de Venta, y los motiva para
adherirse al sistema, aceptando al
dinero electrénico como medio de

pago.
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Distribuidores

Comercios

Al recibir un INCENTIVO por
ingresar al sistema, se facilita el
proceso de adquirencia.

e

El cliente puede usar
dinero electrénico para
sus compras en estos
comercios ya adheridos



a la Inclusidén Financiera







Ecosistema Global
BANCOS
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Ejemplo ecosistema de un comercio
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Operatoria de afiliacion

Incentiva

Distribuidores

-Visita al PdV

-Entrega Kit de Bienvenida

-Lo motiva a adherirse a pim y a
aceptarlo como medio de pago
-Coloca calco pim en el comercio
-Informa su numero de celular como
medio de pago

Comercios

-Se capacita

-Se da de alta y comienza a operar.
-Recibe promo.
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Modelo de negocio - esquema de comisiones
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® @




Bl
Operatoria @

Capacitay
entrega material

Vendey factura .@

Vendey factura

v

Cobra ~ .
Vendey factura Cobra " Clientes
> B Cash out N
D|str|b.U|dores Comercios
Exclusivos ®
apipago
Venis, pagds y listo.
Cashin - de‘;o !
& @ Red de
Cash out N Cobro

Distribuidores
Exclusivos



PIM Plan de Adquirencia

l Compra por $30 Compra por $140
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Ministerio de f S
1 % Desarrollo Social @ p%@ @
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Ministerio de Energia y Mineria . .
| Q Prosidenciaide iaNacidn Comercio A Red de Cobro Amigo -
1 ~~ Comercio B
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I i RS 1 Compra por $10 Cash out por $50 N - por $140
| @ Banco Nacién | Transfiere $20
1 Cash out por $10
| @NACION ! Pagapor§20  Distribuidores o)

SERVICIOS 1 Exclusivos Transferencia Bancaria /\ e
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Banco Nacion Nacién Servicios Cliente Comercio A Red de Cobro Amigo Distribuidores Comercio B ARCOR
Créditos | Débitos Créditos | Débitos Créditos | Débitos | Créditos | Débitos | Créditos | Débitos | Crédites | Débitos | Créditos | Débitos | Créditos | Débitos Créditos | Débitos
+100 +100 | -100 (+1000 -\
+180 +180 | -180 <7/ (*180
-10 +10 -~ /
-50 +50
-20 +20
-10 +10
-20 +20
-158,72 +158,72 | -158,72 -158,72 +158,72
+1,28 1,28
+121,28 +1,28 +20 +10 +60 +30 0 o] +158,72




Activalo hoy y recibi $50
de regalo para comprar
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Presiona LLAMAR y espera
instrucciones en tu pantalla

iy listo!

Activalo

procedimientos
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BANCO Multiples
NACIéN Redes ATM

Usuarios —— :
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Muchas gracias

WWW.iNnswitch.com
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Amilcar Perea | CEO

Mail: amilcar.perea@inswitch.co
Skype: amilcar.perea

USA 5220 S University Dr STE 102C, Davie, FL 33328-5508, T. +1 305 3578076 UY Jaime Zudafez 2860, Montevideo, 11300, T. +598 27104457



https://www.linkedin.com/in/amilcarperea/
https://www.youtube.com/user/INSwitchSolutionsInc
https://www.instagram.com/in.switch
http://www.linkedin.com/company/in-switch-solutions
https://twitter.com/IN_Switch
https://twitter.com/AmilcarPerea

